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PRVY DEN — 27.03.2017 - sme sa venovali téme:

Hlavné zdroje prijmov — Z ¢oho sa da vyZit’?

Po teoretickom tvode, v ktorom sme diskutovali 0 hlavnych zdrojoch prijmu skupina bola
obozndmend stym, Ze jej dneSnym hlavnym prijmom st prostriedky napldnované na
zakupenie kancelarskych potrieb.

Co to pre skupinu znamenalo? (AKTIVITA V TERENE) Skupina bola oboznamen4, Ze tento
zdroj finan¢nych prostriedkov je presne uréeny len na kancelarske potreby. Bolo urc¢enych 9
zakladnych poloziek, ktoré sa mali zakupit. Skupina bola rozdelend na tri menSie skupinky,
kazda si vybrala, ktoré polozky bude zabezpecovat. Taktiez bol dany pre kazdu skupinu
rozpis, kde boli rozpisané polozky formou: nazov — max. pocet kusov — maximalna cena,
ktord sa moézZe zaplatit za konkrétnu polozku. Pre celu skupinu bola dana 1 obalka
s hotovostou, ktord mohli pouzit' na zaktpenie kancelarskych potrieb. Skupinky dostali
inStrukcie: musite medzi sebou komunikovat, vyhl'adavajte tovar, tak, aby to bolo pri kipe
vyhodné; zvazujte, ¢o nakupite.

Nasledne sme sa vydali na nakup. Porovnavali sme ceny, vyberali tovar. Ked’ sme uz mali
vSetky polozky v kosikoch isli sme k pokladni nakup zaplatit. Po vyslednej cene a jej
zaplateni sme zistili, Ze sme vycCerpali len 50% obdrZanej hotovosti. Dali sme si teda eSte
jedno kolo s instruktazou, Ze mozeme dokupit’ este d’alSie kancelarske potreby, ktoré sme
V prvej Casti obmedzili.

Ciel’om aktivity bolo:

v uvedomit’ si, Ze o spolo¢nom rozpoéte — prijme, musime rozhodovat’ spolo¢ne,
vzajomne kooperovat,

aktivne zvaZovat, ¢o je nevyhnutné nakupit,

porovnavat’ ceny,

rozmyslat’ i do budiacnosti — ako by sme mohli zakupené kancelarske potreby mohli
vyuzit' v sekundarnej cielovej skupine — t.j. pri socidlnych klientoch.
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